3 estrateglas
para vender mais
no evento.!

Detalhes que fazem o cliente
voltar e comprar mais.




Sacola
personalizada

Sua marca sai da feira
com o cliente!

Uma sacola
personalizada
continua trabalhando
por vocé depois que
o cliente vai embora,
gerando lembranca e
reconhecimento da
sua marca.




Folder
com
Proposito

Nao entregue s6 um folder,
entregue um motivo para o
cliente voltar!

Cupom de desconto para
a proxima compra

© Ou um cart3o fidelidade:

a cada 10 compras, o cliente
ganha um produto Isso
transforma um cliente de
feira em um cliente fiel.
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Venda
produtos de
parcelros

Que tal aumentar seu ticket medio
vendendo produtos complementares ao
seu?

Procure expositores que tenham a ver
CcOom O seu negocio e criem uma parceria
de vendas cruzadas.



Exemplo
pratico

A Padaria da V6 Helena pode vender patés, queijos e
geleias de outro expositor.

E esse expositor pode vender os paes da padaria no
estande dele!

Resultado: os dois vendem mais, e o cliente sai
satisfeito com uma experiéncia completa.




MNECTANDO "

o _

em
Natal's

~ Parcernas
Inteligentes,
vendas maiores

Sacola personalizada + folder com proposito
+ parceria com outros expositores podem
aumentar seu ticket meédio sem precisar de
mais investimento em produto. Salve esse

post e aplique no seu proximo evento

Adquira sacolas personalizadas e folders
na Lobo Brindes e receba na feiral

= (41) 98779-5129
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