ASESORIA INMOBILIARIA
PERSONALIZADA

Analisis, criterio y acompanamiento estratégico
paratomar decisiones, estructurar serviciosy
desarrollaroportunidades dentro del sector
inmobiliario.

“Represento personas en sus decisiones inmobiliarias.”
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REALIDAD INMOBILIARIA

Tomar una buena decision inmobiliaria exige

/ . . ./
mucho mas que rcunir mformaaon.

El sectorinmobiliario reine oportunidades de Cuando no existe un objetivo claro niun proceso
inversion, comercializacion, administraciony de analisis, es facil avanzar coninformacion
desarrollo, pero cada una exige criterios distintos incompleta, asumirriesgos innecesarios o destinar
para evaluar su viabilidad y sus riesgos. recursos a una alternativa poco conveniente.

Mitrabajo consiste en ayudarte a ordenarla
situacion, evaluar opcionesy convertiruna
decision compleja enunahojaderutaclaray
aplicable.

Objetivos poco definidos

Avanzar sin precisar qué se busca, cuanto se puede
invertir o qué resultado se espera dificulta evaluar
correctamente las alternativas.

Decisiones sin evaluacion

Elegiruna propiedad, un servicio o un proyecto sin
comparar escenarios limitala capacidad de
reconocerventajasy alertas.

Riesgos subestimados

Aspectos legales, técnicos, comercialesy
operativos pueden afectar el resultado cuando no
seidentifican desde elinicio.

Informacion dispersa

Datos de mercado, costos, condiciones,
documentosy opiniones aisladas pueden generar
mas confusidn que claridad.

Procesos desordenados

La falta de etapas, responsablesy criterios de
control provocaretrasos, duplicidad de esfuerzosy
decisionesreactivas.

Falta de hojaderuta

Unarecomendacion sin prioridades, accionesy
plazos definidos dificilmente se convierte en una
mejora o una decision ejecutable.



ASESORIA A TU MEDIDA

Un acompanamiento disenado alrededor de tu
decision, proyecto o actividad inmobiliaria.

Cada persona o empresa parte de unarealidad distinta: puede estar evaluando una
inversion, iniciando como broker, organizando un servicio, entrando a la administracion de
edificios o desarrollando un proyecto inmobiliario.

La asesoria parte del objetivo, los recursos disponibles, el contexto del mercadoy las
dificultadesreales para construiruna estrategia aplicable, ordenaday coherente con cada
caso.

Diagnéstico integral

Revisamos la situacion, lainformacidn disponible, las restricciones, los actores involucrados y las

oportunidades concretas.

Criterio estratégico

Comparamos alternativas y convertimos el analisis en prioridades, criterios de decisidny acciones

concretas.

Implementacion acompaiada acompainada

Acompafamos la ejecucion, revisamos obstaculos y ajustamos la hoja de ruta sin perder el
objetivo principal.

“Una buena decision inmobiliaria comienza cuando la informacién se

ordena, los riesgos se comprenden y el objetivo se convierte en un plan. 7



ALCANCE DE LA ASESORIA

;Que puede incluir la asesoria?

Diagnéstico de situacion
Revision del objetivo, antecedentes, recursos, restricciones,
informacion disponible y principales dificultades del caso.

Analisis de oportunidad

Evaluacion de la oportunidad, suldgica, ventajas, limitaciones y
coherencia con los objetivos planteados.

Estrategia de inversion

Andlisis de objetivos, horizonte, presupuesto, rendimiento
esperadoy criterios para comparar alternativas inmobiliarias.

Estructuracion de servicios

Definicion del alcance, procesos, entregables y propuesta de
valor para servicios inmobiliarios profesionales.

Administracion de edificios

Orientacion para estructurarla operacion, presupuesto,
proveedores, comunicacion, mantenimientoy control
administrativo.

Modelo operativo

Organizacién de funciones, procesos, controles, herramientasy
responsabilidades para sostener una operacion eficiente.

Checklist de decision

Clarificacion del publico, la especialidad, los beneficios y la
forma de comunicar una propuesta profesional.

Definicion del objetivo

Definicion de metas concretas, prioridades y resultados
esperados para orientar el analisis y la ejecucion.

Estudio de mercado

Revision de zona, demanda, oferta, referencias, competenciay
variables relevantes para comprender el contexto.

Evaluacion de propiedades

Comparacion de precio, ubicacion, condicion, documentacion,
potencial y adecuacion de cada propiedad al objetivo.

Administracion de alquileres

Criterios para organizar la captacion, seleccion, contrato,
seguimiento, mantenimientoy relacion con el inquilino.

Gestion de proyectos

Definicion de etapas, viabilidad, responsables, cronograma,
riesgos y coordinacion para desarrollar un proyecto inmobiliario.

Negociaciony decisiones

Preparacion de escenarios, argumentos, limites, concesionesy
proximos pasos antes de asumir un compromiso.

Plan de accion

Organizacion de decisiones, responsables, fechas y prioridades
dentro de una hoja de ruta personalizaday ejecutable.

La asesoria se adapta ala persona, empresa, inversion, servicio o proyecto analizado. No todas las dreas se aplican en todos los casos.



PROCESO DE ASESORIA

Ast construimos una hoja de ruta personalizada.

Conversamos sobre la situacion, el
objetivo, los antecedentes, las
dudasylosresultados esperados.

Comparamos escenarios,
beneficios, riesgos, costosy
condiciones antes de estableceruna
direccion.

Llevamos lasrecomendaciones ala
practica mediante tareas,
responsablesy decisiones definidas.

De la consulta a la decision

Revisamosinformacion,
documentos, recursos, procesos,
alternativas y puntos de bloqueo.

Ordenamos decisionesy acciones
segun suimpacto, urgenciay
relacion con el objetivo principal.

Evaluamos avances, nueva
informaciony dificultades para
corregirel plan cuando sea
necesario.

Traducimos lanecesidad enun
objetivo concreto, alcanzable y
relevante para orientarlas
decisiones.

Preparamos una hoja de ruta con
acciones, responsables, plazos,
herramientasy criterios de
seguimiento.

Organizamos conclusiones,
documentosy proximos pasos para
mantener continuidad después de la
asesoria.

La asesoria no termina en una opinién: cada analisis se convierte en una decision, una acciony un criterio que puede

revisarsey ajustarse.



BENEFICIOS DE LA ASESORIA

Resultados que busca una asesoria bien

aplicada.

Comprendes qué se busca, qué informacioén
importay cudles son las decisiones que deben
priorizarse.

Los aspectoslegales, técnicos, comercialesy
operativos se reconocen antes de asumir
compromisos importantes.

Eltiempo, el presupuestoy los esfuerzos se
concentran enlas alternativas con mayor
coherenciay potencial.

Las alternativas se comparan con criterios claros,
informacidn relevante y objetivos previamente
definidos.

Las etapas, responsables, documentosy controles
se integran dentro de una forma de trabajo mas
ordenada.

El analisis termina en acciones, responsables,
plazosy proximos pasos que pueden ejecutarsey
revisarse.



INFORMACION PARA DECIDIR

Herramientas para
o /1. o
convertir analisis en

decisiones.

Una asesoria util debe dejar claridad, criterios
y recursos que puedan consultarse durante la
evaluacion, laimplementaciony el
seguimiento.

Mapa de situacion

Sintesis del punto de partida, objetivos, restricciones,
oportunidades, riesgosy decisiones prioritarias.

Matriz comparativa

Comparacion ordenada de alternativas, criterios,
ventajas, alertasy condiciones relevantes.

Mapa deriesgos

Identificacion de riesgos, impacto potencial, medidas

preventivas y decisiones pendientes.

Checklist de decision

Preguntas, documentosy puntos de control que
debenrevisarse antes de avanzar o comprometer

recursos.

Plan personalizado

Hoja de ruta con objetivos, acciones, responsables,
plazosy criterios de seguimiento.

Analisis de viabilidad

Evaluacion preliminar de la coherencia comercial,
operativay econdmica de una oportunidad o
proyecto.

Hojaderuta

Organizacion de etapas, tareas, responsables,

documentosy proximos pasos para ejecutar el plan.

Reporte de avances

Resumen de decisiones, implementacion, nueva
informacion, obstaculosy ajustes realizados durante
el proceso.



Ml FORMA DE ASESORAR

Acompanar una decision inmobiliaria exige

escucha, criterio y responsabilidad.

Asesorar no consiste enimponer una formula. Significa comprender el contexto, los objetivos, los
recursosy las consecuencias de cada alternativa.

Unarecomendacion solo genera valor cuando puede trasladarse a procesos, negociacionesy decisiones
reales dentro del mercado inmobiliario.

Micompromiso es ayudarte a pensar con mayor claridad, decidir con mejorinformacion e implementar
una hoja de ruta que pueda sostenerse y mejorar.

. ./ « . «]e
Personalizacion Practicidad Responsabilidad
Elplanresponde al objetivo, los Cada sesion busca producir criterios, Elavance serevisa con honestidad
recursos disponiblesylas herramientasy acciones que puedan parareconocerresultados, nuevos
condiciones concretas de cada aplicarse enla practica. riesgos, dificultadesy ajustes

caso. necesarios.



PREGUNTAS FRECUENTES

Preguntas frecuentes.

¢Para quién esta dirigida la asesoria?

Esta dirigida ainversionistas, propietarios, brokers, agentes, emprendedores y empresas, asicomo
a quienes deseaningresar ala administracion de edificios, alquileres o proyectos inmobiliarios.

:Debo tener experiencia previa?

No. La asesoria puede acompafar una primera aproximacion al sector, una decision puntual o la
reorganizacion de una actividad que ya se encuentra en marcha.

¢Puedo contratarla para resolver una decision puntual?

Si. Elalcance puede concentrarse en unainversion, una propiedad, una negociacion, la estructura
de un servicio o una etapa especifica de un proyecto.

¢Las sesiones son virtuales o presenciales?

La modalidad se coordina segun disponibilidad, ubicaciény objetivos. Puede combinar reuniones
virtuales con sesiones presenciales cuando corresponda.

¢Incluye seguimiento e implementacion?

El nivel de acompafnamiento se define en el plan. Puede incluir revision de avances, documentos,
decisiones, tareasy ajustes vinculados con el objetivo acordado.



VOL. VI « ASESORIA INMOBILIARIA PERSONALIZADA

Una decision inmobiliaria
importante merece claridad,
Criterio y una estrategia.

Siestds evaluando unainversion, estructurando un servicio, organizando una
operacion o desarrollando un proyecto, conversemos para convertir tus dudas en

una hoja deruta clara.

AGENDA UNA ASESORIA —
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