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Vender una propiedad no deberia depender

de la suerte

Muchos propietarios creen que publicar una propiedad es suficiente para encontrarun comprador. En
lapractica, una venta exitosa requiere estrategia, analisis del mercado, posicionamiento, negociacion

y una correcta ejecucion comercial. Mitrabajo consiste enrepresentar tus intereses durante todo el

proceso paralograr el mejorresultado posible.

o/ .
Valorac10n mcorrecta

Fijarun precio porintuicion o afecto personal
distorsionala posicion delinmueble, alejando alos
compradores calificados y desgastando su valor
real.

Difusion limitada

Publicar Unicamente en canales convencionales sin
pauta segmentada restringe el alcance hacia
inversionistas y compradores reales.

Mala presentacion

Fotografias deficientes e improvisadas restan
atractivo alinmueble, perjudicando elimpacto
inicial ante clientes de alto perfil.

Negociacién deficiente

Aceptartérminos precipitados o carecerde
fundamentacion técnica durante la negociacion
deriva en pérdidas patrimoniales evitables.
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;Por que trabajar conmigo

Cada propiedad es distintay cada propietario tiene objetivos diferentes. Por eso desarrollo una
estrategia personalizada para cada operacion, combinando analisis de mercado, marketing
inmobiliario profesional y una negociacion enfocada en maximizar el valor de la propiedad.

Estrategia basada en datos de mercado real

Evaluamos transacciones efectivamente cerradas, tendencias de oferta activay velocidad de absorcion por
sector. No trabajamos con expectativas infundadas, sino con rigor técnico.

Produccion visual y posicionamiento inmobiliario

Gestionamos cada propiedad como un activo distintivo. Fotografia de arquitectura, piezas audiovisuales,
recorridos virtuales y narrativa comercial orientada a compradores de alto valor.

Representacion unilateral y negociacion firme

Defiendo categdricamente tu patrimonio e intereses financieros. Filtro exhaustivo de clientes, gestion
estratégica de objecionesy acompafiamiento legal sin concesiones.

"El valor superior se logra combinando preparacion y exclusividad.”
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SERVICIO DESCRIPCION TECNICA & COMERCIAL

Tasacion comercial

Fotografia profesional

Video profesional

Drone

Recorrido 360°

Planos

Home staging virtual

Difusion en portales

Campanias digitales

Gestion de visitas

Negociacién

Acompafiamiento notarial

Seguimiento postventa

Analisis Comparativo de Mercado (ACM) fundamentado para determinar
elvalor 6ptimo.

Registro fotografico especializado de arquitectura e interiores con
iluminacion equilibrada.

Produccion audiovisual en alta resolucion orientada a destacar las
ventajas competitivas.

Tomas aéreas en alta definicion para mostrar el entorno, la ubicaciony
escalade lapropiedad.

Experienciainteractiva virtual para la evaluacion a distancia por parte de
compradores.

Representacion grafica esquematicay distribucion funcional de plantas
pararevision técnica.

Acondicionamiento digital de espacios para proyectar el potencial
arquitectonico delinmueble.

Ubicacion preferente en las plataformas inmobiliarias con mayor
demanda del mercado.

Estrategia de inversion publicitaria segmentada a perfiles con capacidad
de comprareal.

Filtro exigente y verificacion previa de interesados antes de coordinar
recorridos.

Defensa profesional de las condiciones comercialesy de la postura de
precio del propietario.

Asesoramiento integral en el proceso legal, redaccion de minuta,
escrituracion e impuestos.

Supervision enla entrega formal de la propiedady cierre satisfactorio del
proceso.
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Asi es el proceso
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Diagnostico

Reunidninicial para evaluar
expectativas, prioridadesyla
condicion juridica delinmueble.

Produccion

Produccion audiovisual completa:
fotografia especializada, drone,
videoyrecorrido 360°.

Visitas

Coordinacioén de recorridos guiados
previa calificaciony filtro del perfil
delinteresado.

Control & Transparencia Continua

o/
Tasacion

Estudio de valor comparativo para
respaldarla estrategia de precio en
elmercado.

Publicacion

Lanzamiento en portales de alcance
relevantey presentacion ante
nuestrared de contactos.

Negociacion

Presentacion formal de propuestas,
estructuracion de contraofertasy
proteccion del precio.

Estrategia

Planificacion comercial, definicion
delcomprador objetivoy seleccion
de canales de difusion.

Difusion
Pauta digital enfocada

directamente en perfiles con
capacidad deinversion verificada.

Cierre

Trédmite notarial, verificacion de la
transaccion, firma de escrituray
entregadelinmueble.

Reportes de métricas, visitas gestionadas y comunicacion constante sobre la evolucion de la venta.
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Resultados que buscan mis clientes

Menos tiempo de venta Mejor precio final
Una estrategia de precio alineada al mercado y un Lafundamentacion delvalordelinmueble y una
estandar de presentacidn exigente optimizan los negociacion firme evitan reducciones innecesarias
tiempos de colocacion. de precio.
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Menos estres Mejor exposicion
Gestionointegramente la calificacion de Difusién dirigida a perfiles especificos mediante
interesados, laagenday las consultas, liberandote pauta digital segmentaday canales de alcance
deinterrupciones cotidianas. profesional.
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Acompafiamiento personal Segurldad ]urldlca
Ununicointerlocutor profesional a cargo de tu Revision formal de la documentacionlegaly
proceso. Comunicacién directa, honestay contratos estructurados para proteger el

transparente de principio a fin. cumplimiento del acuerdo comercial.
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Mi forma de trabajar

Creo que una propiedadrepresenta mucho mas que un activo. Representa patrimonio, decisiones

familiares, inversiony futuro. Poreso acompano cada operacion con planificacion, transparenciay

compromiso, buscando siempre que cada cliente tome decisiones informadas.

GESTION DE INMUEBLES UNICOS

Transparencia

Informacion objetiva sobre las
condicionesreales delmercado, sin
$esgos ni supuestos.

Rigor Técnico

Cada sugerencia estratégica cuenta
conrespaldo analitico yla debida
fundamentacion legal.

Discrecion

Tratamiento strictly confidencial y
reservado de lainformacion de
nuestros clientes.
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Preguntas frecuentes

éCuénto demora vender una propiedad?

Eltiempo de venta depende del tipo de propiedad, su ubicacion, estado, precio, demanda existente y
condiciones delmercado. Como referencia general, una operacion correctamente planteada puede tomar entre
tresy seis meses, aunque cada caso requiere una evaluacion particular.

;Como se determina el precio?

Se elabora un Anélisis Comparativo de Mercado (ACM) que examina operaciones cerradas recientemente, la
ofertacompetidora activay las particularidades arquitectonicas delinmueble.

;Puedo vender si aun tengo hipoteca?

Si, es un procedimiento habitual. La cancelacion de la hipoteca se tramita ante la entidad financiera en el mismo
acto notarial mediante el pago correspondiente.

o/
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JQuien paga los gastos!
El propietario cubre los honorarios de corretaje y elimpuesto alarenta cuando corresponde. El comprador asume
los derechos de alcabala, gastos notariales y registrales.

;Como se negocian las ofertas?

Cada propuesta se presenta por escrito acompanada del respaldo financiero delinteresado, orientando al cliente
enlatoma de decisiones.
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Tiempo

Precio

Seguridad

Negociacién

Marketing

Documentacion

Acompaiamiento

VENDER POR CUENTA PROPIA

Proceso ordenadoy estructurado para
optimizar plazos.

Valorrespaldado por analisis técnico de
mercado.

Filtro previo de identidad y capacidad
financiera.

Defensa fundamentada del valorreal del
inmueble.

Produccién audiovisual completay pauta
segmentada.

Supervisidnintegral en tramites notariales e
impuestos.

Representacion profesional continua en todo
el proceso.
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”Represento personas en sus decisiones

inmobiliarias.”

Siestas considerando venderuna propiedad o deseas conocerla valoracion precisa de tu
inmueble en elmercado actual, conversemos.
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