PERSONAL SHOPPER
INMOBILIARIO

Busqueda, analisis y representacion profesional
para ayudarte acomprarla propiedad que
realmente necesitas.

“Represento personas en sus decisiones inmobiliarias.”
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REALIDAD DE LA COMPRA

Comprar una propiedad exige mucho mas que

revisar anuncios y visitar inmuebles.

La cantidad de opciones disponibles no siempre
facilitala decision. Sin una estrategia clara, es facil
invertir tiempo en propiedades que no responden
atus prioridades, presupuesto o estilo de vida.

Busqueda sin estrategia

Revisar propiedades sin criterios definidos genera
visitas innecesarias y dificultareconoceruna
oportunidadreal.

Riesgos documentales

Una documentacionincompleta o inconsistente
puederetrasarlacompray exponer al comprador a
contingencias.

Negociacion desigual

Negociar sin referencias de mercado niuna
estrategia previareduce la capacidad de obtener
mejores condiciones.

Comprar bienrequiere comparar con criterio,
detectarriesgosy negociar coninformacion.

Mitrabajo consiste en representar exclusivamente
tusintereses como comprador.

Comparacionesincompletas

Comparar solo por precio o aparienciaimpide
valorar correctamente ubicacién, estado,
distribuciony potencial.

Decisiones emocionales

La presion, el entusiasmo o el temor a perder una
opcion puedenllevar a decidir antes de analizarla
porcompleto.

Pérdida de tiempo

Coordinar consultas, filtros, visitas y verificaciones
por cuenta propia puede convertirlablUsqueda en
un proceso agotador.



REPRESENTACION DEL COMPRADOR

Una representacién exclusiva para comprar

CON MmMayor seguridad.

Cadabusqueda parte de tus objetivos reales: presupuesto, ubicacion, uso, tiempos,
prioridades y expectativas de inversion.

El objetivo no es mostrarte la mayor cantidad de propiedades, sino filtrar, comparary
acompanfarte para que tomes una decision informaday coherente contigo.

Criterios y estrategia de busqueda

Definimos lo que realmente necesitas y construimos un perfil de busqueda que ordena todo el
proceso.

Analisis objetivo de cada opcidén

Revisamos precio, ubicacion, caracteristicas, documentaciony potencial para comparar con
informacidn concreta.

Negociaciony acompaiamiento integral

Te represento durante la oferta, lanegociacion, la coordinacion documentaly las etapas previas al

cierre.

“La mejor compra no es la que aparece primero, sino la que resiste una

evaluacion completa.”



ALCANCE DEL SERVICIO

;Que incluye el servicio?

Definicion de objetivos

Identificacion de necesidades, presupuesto, tiempos,
prioridadesy finalidad de la compra.

Prospeccioén personalizada

Busqueda activa en cartera, mercado abierto, contactos
profesionalesy proyectos disponibles.

Coordinacion de visitas

Gestion de consultas, disponibilidad, horarios y recorrido de las
propiedades seleccionadas.

Analisis comparativo

Comparacion estructurada de alternativas paraidentificar
ventajas, limites y diferencias relevantes.

Revision documental preliminar

Validacioninicial de lainformacion registral y municipal
disponible antes de avanzar.

Estrategia de oferta

Preparacion de una propuesta coherente con el mercadoy con
los objetivos del comprador.

Coordinacionlegaly financiera

Articulacion con especialistas, entidades financieras y
responsables de ladocumentacion.

Perfilde busqueda

Construccion de criterios claros para enfocar la busqueday
descartar opciones que no corresponden.

Filtrado de propiedades

Preseleccion segun ubicacion, precio, distribucion, estadoy
compatibilidad con el perfil.

Visitas acompanadas

Acompafamiento para observar aspectos funcionales, técnicos
y comerciales durante cada visita.

Evaluacion de ubicacion

Revision del entorno, accesibilidad, servicios, dinamica de lazona
y proyeccion de la ubicacion.

Analisis de precio

Contraste del valor solicitado conreferencias, caracteristicas y
condiciones observadas.

Negociacion

Representacion frente al propietario o intermediario para buscar
condiciones favorablesy claras.

Acompainamiento al cierre

Seguimiento de acuerdos, firma, pagos, entregay pasos
necesarios para completarla operacion.

Elalcance del servicio se adapta al tipo de propiedad, la etapa de la busqueda, las necesidades del compradory las condiciones especificas de cada operacién.



PROCESO DE COMPRA

As1 organizo tu busqueda y compra.

Comprensidn de objetivos,
necesidades, preferencias, tiempos
y expectativas de compra.

Busgqueda activa, contacto con
fuentesy seleccion de propiedades
que cumplen el perfil.

Preparacion de la propuestay
representacion durante la
negociacionde precioy
condiciones.

Definicién delrango real de inversion
yrevision de las condiciones de
financiamiento.

Coordinaciony acompafamiento
paraobservar distribucion, estado,
entornoy condiciones reales.

Coordinacion de verificaciones,
acuerdos, documentacion,
financiamiento y firma.

Decisiones sustentadas en informacion

Construccion del perfil, las zonas
prioritariasy los criterios para evaluar
cada alternativa.

Comparacién de precio, ubicacion,
documentacion, potencial y
compatibilidad con tus objetivos.

Seguimiento de pagos, entrega del
inmueble y acciones posteriores
paracompletarlacompra.

Cada etapa queda organizada para que puedas comparar, negociary avanzar con mayor claridad y seguridad.



BENEFICIOS DE LA REPRESENTACION

Resultados que busca una compra bien

acompaﬁada.

Recibes opciones previamente filtradasy
concentras tu tiempo en propiedades con sentido
para ti.

Seidentifican alertas documentales, comercialesy
funcionales antes de comprometerte.

Labusquedaresponde atus prioridades,
presupuesto, usoy expectativas de largo plazo.

Comparas alternativas con criterios definidos,
informacidén ordenaday observaciones concretas.

La oferta se prepara conreferenciasy una
estrategia, no Unicamente desde laemocion.

Cuentas conun profesional que defiende tus
intereses como comprador durante todo el
proceso.



INFORMACION PARA DECIDIR

o /
Informacion
concreta para

comparary decidir.

Una comprainformada requiere ordenar
datos, observacionesy diferencias para
evaluar cada opcion sin perder de vista tus
objetivos.

Informe de busqueda

Resumen de criterios, zonas revisadas, fuentes
consultadas y opciones identificadas.

Ficha de evaluacion

Evaluacionindividual con fortalezas, limitacionesy
aspectos que requieren validacion.

Observaciones documentales

Registro preliminar de lainformacion disponible y de
los puntos que deben verificarse.

Registro de visitas

Seguimiento de propiedades visitadas, impresiones,
acuerdosy decisiones tomadas.

Matriz comparativa

Comparacion por precio, ubicacion, caracteristicas,
estadoy compatibilidad.

Analisis de precio

Lectura delvalor solicitado frente areferenciasy
condiciones particulares.

Recomendacion de oferta

Propuesta de aproximacion para negociar segun el
analisis y el contexto de la operacion.

Hoja de ruta de cierre

Secuenciade acciones, responsables y documentos
para avanzar hastala firmay entrega.



FILOSOFiA DE REPRESENTACION

Representar al comprador exige
independencia y criterio.

Comprar una propiedad es una decisidon patrimonial y personal. Requiere comprender lo que necesitas
hoy, pero también cdmo esa eleccidon puede acompanar tus planes futuros.

Cadabusqueda es distinta. Poreso el servicio debe adaptarse a tu presupuesto, tus prioridades, tuforma
de viviry el nivel de acompanamiento que necesitas.

Micompromiso es representar tus intereses con objetividad, confidencialidad y una comunicacién clara
en cada etapadelaoperacion.

. . . . .« / . .
Ob]etwldad Personalizacion Conﬁdencmlldad
Analisis basado en criterios, Una busqueda disefiada alrededor Manejo responsable de tu
informaciony compatibilidad real de tus necesidades, tiemposy informacion, presupuestoy

con tus objetivos. prioridades. decisiones durante la negociacion.



RESOLUCION DE DUDAS

Preguntas frecuentes.

¢En qué se diferencia de un agente que vende propiedades?

Elagente de ventarepresentalosintereses del propietario. Como Personal Shopper Inmobiliario, mi
funcidn esrepresentar al comprador, filtrar opciones, analizar riesgos y acompanar la negociacion
desde su perspectiva.

¢El servicio tiene costo?

Si. Es un servicio profesional de representacion. El alcance, la forma de trabajo y los honorarios se
definen con claridad antes de iniciar, de acuerdo conlas necesidades del comprador.

¢Puedo contratarlo si ya encontré una propiedad?

Si. Puedo intervenir desde la busqueda completa o incorporarme para evaluar una propiedad
especifica, revisarinformacion, preparar una ofertay acompafar las etapas siguientes.

iTrabajas con propiedades nuevas y de segundo uso?

Si. Labusqueda puede incluir proyectos, inmuebles de estreno y propiedades de segundo uso,
siempre que respondan al perfil, presupuesto y objetivos previamente definidos.

¢Me acompaiias hastala firmay entrega?

Si. Elacompafamiento puede abarcar la negociacion, coordinacion documental, financiamiento,
firma, pagosy entrega, segun el alcance acordado parala operacion.
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LLa propiedad correcta comienza
con una busqueda que realmente
te representa.

Siestds evaluando comprar una propiedady quieres hacerlo con mayor claridad,

criterioy acompafnamiento profesional, conversemos.
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