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近两年,美国签证政策接连收紧,中国申请人普遍面临更严格的审查。面签往往只有短短两三分钟,签证
官凭你的表达、逻辑、材料和神态,迅速判断你是否可信、是否有移民倾向。准备得越充分,越从容。

这份指南把两件事讲透:一是当前你必须知道的最新政策变化;二是面签最常被问的十个问题该怎么答、
要带什么材料、有哪些实战技巧。雅商顾问与苏总多年来已辅导数百位中国商业人士成功获得赴美签
证,这份指南,凝练的正是这些实战经验。

第一章　2026：赴美签证有哪些新变化
如果你还按几年前的经验准备,可能会踩坑。以下是近两年最重要、对中国申请人影响最大的变化(具
体金额与生效日期请以官方最新公告为准):

① 面签豁免大幅收紧
过去很多续签可走「免面谈」(俗称 dropbox),现在大多数申请人——包括不少 B1/B2 续签——都需要
重新到领馆当面面签。别再默认自己能免面谈。

② 必须在本国或居住国面签
现在原则上要求在你的国籍国或居住国办理签证,不能再「跑第三国」办美签。若在居住国办理,需能证
明你的居住身份。

③ 新增「签证诚信费」,总费用上升
在原有申请费之外,新增了一笔「签证诚信费」,使赴美签证的总成本明显提高。该费用通常先缴、事后
视你是否完全守规(不逾期、不非法工作)决定是否退还。具体金额与退还条件以官方为准。

④ 线上足迹纳入审查
多类签证已被要求把社交媒体设为「公开」,供签证官审查;B 类申请人的公开线上信息同样进入审查视
野。请确保你的 LinkedIn、公开社媒等信息,与你的申请与面签陈述一致——不一致最容易引发怀疑。

⑤ 领馆排期拉长,入境审查加强
多地领馆面签预约已排到很久之后,务必尽早规划、别卡着行程约。入境时,CBP 也可能查看手机、社
交媒体,寻找你「打算在美工作或居留」的迹象——B 签是商务/旅游签,切勿用于在美工作。

⑥ 10 年 B1/B2 中国护照:别忘更新 EVUS
持中国护照、拿 10 年 B1/B2 签证的人,赴美前须完成或更新 EVUS 登记,且已开始收取费用(金额以官
方为准),每两年更新一次。忘记更新,可能无法登机或入境。

⚠️ 一句话总结
新政策的核心,是「审查更严、成本更高、流程更慢、线上线下都要一致」。越早准备、材料越清晰、
表达越一致,你的胜算越大。
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第二章　面签的本质：签证官在几分钟里判断什么
美国签证面试通常不超过三分钟,有时不到一分钟。签证官不会逐页翻你的材料,而是在极短时间内判断
一件事:你会不会按时回国。

 214(b) 📌 移民倾向推定
美国法律默认每个非移民签证申请人都「有移民倾向」,除非你能当场打消这个疑虑。你要展现的,是一
个「目的明确、经济稳定、在国内有强约束力、会按时回国」的可信形象。

贯穿始终的三个词:真实、一致、有约束力。 真诚和诚实,永远是最好的策略——签证官阅人无数,任何
编造或闪烁其词,都可能瞬间失分。

第三章　面签最常被问的十个问题(附答题策略)
以下十个问题,几乎覆盖了商务与学生面签的核心。以商务签证为主、学生签证为辅,给你策略、示例与
建议材料。

TOP 1　你去美国干什么?
答题策略: 这是最核心的问题,答案必须清晰、具体、有针对性。商务签证要说清客户/公司、行程、会谈内
容与预期成果。

示例: 我将拜访加州的 ABC 公司,与其采购负责人商议第三季度订单,并签署合作备忘录。
建议材料: 邀请函、行程安排、会议日程

⚠ 关键: 口头回答必须与 DS-160 表格内容完全一致,任何出入都会引起怀疑。

TOP 2　为何选择前往美国?
答题策略: 评估你赴美动机是否真实合理。突出「必要性」与「不可替代性」——为什么必须是美国、必须
是现在。

示例: 我要参加在拉斯维加斯举办的全球消费电子展,与合作客户面谈并洽谈采购。该展会是本行业全球最大规
模之一,是开拓北美市场的关键平台。

建议材料: 展会邀请、会议日程、过往出差记录

TOP 3　你的工作情况是什么?
答题策略: 展示你在公司的核心作用与长期规划,说明此行的商务目的。

示例: 我是公司外贸部负责人,负责美洲区市场拓展,此次赴美与三家美国客户完成年中复盘与下一阶段采购谈
判。

建议材料: 在职证明(含职位/薪资)、单位派遣信、公司名片与宣传册

TOP 4　你的收入与经济能力如何?
答题策略: 证明你有能力负担行程、且在国内有稳定的经济根基。若是股东/合伙人,出示持股与分红证明。

示例: 我税后月薪较为稳定,另持有公司股份并有年度分红,足以支持此次商务行程。
建议材料: 工资单、银行流水、存款证明、房产证

TOP 5　在美期间谁承担费用?
答题策略: 核心是资金来源合法、稳定、充足。商务多为公司承担,提供公司证明或派遣函;学生则出示资助
人资金证明。
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示例: 此次费用由我所在公司承担,已开具公司资助函与差旅批复。
建议材料: 公司资助函(财务签章)、派遣函;或资助人资金/财力证明

TOP 6　你是否已婚?家庭情况如何?
答题策略: 签证官在确认你在国内有强约束力。如实说明家庭情况,突出你会按时回国的牵绊。

示例: 我已婚,配偶与孩子都在国内,此次仅为出差,会按期返回。
建议材料: 户口簿、结婚证、家庭成员证明

TOP 7　是否去过其他国家?
答题策略: 体现你的国际履约记录——是否都按期回国。如实陈述过往出访/参展经历。

示例: 我此前多次赴欧洲、东南亚参加展会与商务考察,均按期回国。
建议材料: 护照出入境记录页、过往行程/参展照片

TOP 8　在美国是否有亲戚?
答题策略: 判断是否存在移民倾向。直系亲属务必如实申报,并说明你与他们无经济依附、此行纯为公务。

示例: 我在美无直系亲属;此行完全为商务,与任何在美人员无经济依附关系。
建议材料: (如实申报;隐瞒会严重影响未来记录)

⚠ 诚实红线: 直系亲属务必如实申报——隐瞒一旦被发现,将严重影响你未来所有签证记录。

TOP 9　你是一个人去美国吗?
答题策略: 判断是否有家庭移民或同行风险。说明只身出访、任务完成即返回。

示例: 我此次单独出访,行程结束即回国,公司已安排后续工作衔接。
建议材料: 差旅安排、回程机票预订记录

TOP 10　签证官没有提问怎么办?
答题策略: 不提问通常是在核查系统信息,此时你的「主动表现」决定印象分。可礼貌地主动递交关键材料。

示例: 「您好,这是我的行程安排与公司出差批复文件。」
建议材料: 会议邀请函、差旅安排、回程机票

第四章　商务签证：由美方公司邀请,该怎么答
如果你是由一家美国公司邀请赴美考察、洽谈或参展,签证官往往会围绕「邀请方是谁、你们什么关系、
你去做什么」发问。以雅商顾问(Artisan Business Group)作为邀请方为例,给你一套清晰、经得起追
问的标准答法框架:

关于美方邀请公司

邀请方背景该怎么答(示例)
· 公司在哪、负责人是谁:邀请方为 Artisan Business Group, Inc.(雅商顾问),位于伊利诺伊州首府斯普
林菲尔德,负责人为 Brian Su(苏丰原)先生;联系方式邀请函上均有注明。
· 主营业务:该公司自 2009 年起从事国际商业投资、商业服务与风险管理等跨境咨询业务。

关于你与邀请方的关系

关系与目的该怎么答(示例)
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· 如何建立联系:经美国的朋友介绍,通过互联网、电话(或微信)与对方建立联系。
· 业务关系:普通的商务咨询服务关系;签证获批后,双方将进一步签署咨询服务协议,由对方协助安排赴
美考察与业务拓展的具体事宜。
· 赴美具体做什么:清晰说明此行的商务目的——例如为公司在国内投资的项目做海外考察、对接资
源、洽谈合作,并说明预期成果与回国安排。

✓ 要点: 邀请函上的公司信息、负责人、联系方式,要与你口头回答、DS-160 完全一致。答得清楚、前后
一致,是商务签证可信度的关键。

第五章　面签实战技巧：细节决定成败
第一印象:开头 15 秒最关键

•站位礼仪:与前一位申请人保持一米以上距离,待签证官叫到你或示意 Next 再上前——这体现你
对隐私与西方社交文化的尊重,是潜意识加分项。

•着装与神态:干净整洁、自信自然、不卑不亢;避免搓手、四处张望等紧张动作——过度紧张常被
误读为「有所隐瞒」。

•简短自我介绍(如被允许):「您好,我叫李明,公司市场部经理,此次赴美参加芝加哥包装机械展。」

主动、有序地出示材料
签证官不会逐一索要材料,他们看的是你愿不愿配合、材料有没有说服力。回答的同时顺手递上对应材
料,让签证官快速一瞥即可。建议把关键材料按顺序整理进文件夹:

•护照首页复印件 & DS-160 确认页
•邀请函 / I-20
• 在职或学籍证明
•资金证明
•回国约束材料(户口簿、结婚证、房产证等)
⚠ 常见误区: 拿着一堆散页当场翻找、或干等签证官索要才出示——前者显得慌乱,后者容易被疑「材料
可能造假」。

第六章　面签材料清单(自查)
通用(所有申请人)
□  有效护照 + 旧护照(如有出入境记录)
□  DS-160 确认页
□  签证预约确认页 / 缴费凭证
□  近期证件照(按规格)
□  线上足迹自查:LinkedIn 等公开信息与申请一致

商务签证(B1)
□  美方邀请函(含公司信息、负责人、联系方式)
□  公司在职证明、派遣函、名片与宣传册
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□  会议/展会日程、行程安排、回程机票预订
□  公司营业执照、近年经营/纳税佐证
□  个人与公司经济能力证明(流水、持股、分红等)

回国约束力(强烈建议)
□  户口簿、结婚证、家庭成员证明
□  房产证、车产等资产证明
□  过往出访并按期回国的记录

第七章　被拒了怎么办：正确应对,而非盲目重试
多数中国申请人被拒,并非「条件不达标」,而是:答非所问、材料支持不足、表现紧张逻辑混乱、或对
西方表达方式理解偏差。拒签不是终点,而是优化的开始。

先分清被拒类型
• 214(b):未能打消移民倾向疑虑——最常见,需强化约束力与目的的可信度。
• 221(g):材料不全或需行政审查——按要求补件、等待处理。

正确的下一步
• 不要立即盲目再签:短期内原样重试,往往重蹈覆辙。
•拉长间隔(一般建议数月以上),利用这段时间提升「硬实力」:资金、在职、英文表达、海外记录。
•复盘 DS-160 与临场表现,找出真正的漏洞(必要时请专业人士分析)。
• 如急需出境,可先赴免签国家累积良好出入境记录,再申请美签。

第八章　新政策下,给中国商务申请人的额外提醒
□  线上一致:面签前检查你的 LinkedIn、公开社媒,确保与申请、职业陈述一致。
□  别用 B 签工作:B1/B2 是商务/旅游签,在美从事受雇工作会带来严重后果。
□  诚实申报:亲属、过往拒签史、真实目的,都要如实——诚信记录一旦受损很难挽回。
□  尽早规划:领馆排期长,别卡着行程约面签;10 年签别忘更新 EVUS。
□  备好邀请方信息:邀请函上的公司、负责人、联系方式,要与口头回答完全对得上。

本指南仅供教育与参考之用,不构成法律或移民建议,亦不针对任何具体个案。美国签证政策、费用与流程变动频繁,审批结果取决于
个人具体情况与签证官裁量,任何人均无法保证结果。在做出决定前,请以美国国务院及驻华使领馆官方信息为准,必要时咨询专业人
士。
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关于苏丰原（Brian B. Su）与美国雅商顾问公司

苏丰原　Brian B. Su
雅商顾问公司总裁 · 旅美 36 年 · 跨境咨询十七年
现任一家纳斯达克上市公司独立董事,并任斯普林菲尔德市国际访客委员会委员(市长任
命)。三十多年扎根美国、横跨中美,专注跨境商业战略、合规与风险管理。

辅导数百位中国商务人士,成功获得赴美签证

美国雅商顾问公司(Artisan Business Group, Inc.)自 2009 年创立于伊利诺伊州斯普林菲尔德,专注美中跨境商业
战略、合规与风险管理。多年来,苏总与雅商已协助辅导数百位中国商业人士准备赴美商务签证,并成功获签。从
邀请函、行程安排、面签问答到材料梳理,我们熟悉签证官真正关心什么、也熟悉新政策下的每一处变化。

签证被拒过、情况特殊、或是疑难杂症?正是我们擅长的。欢迎带着你的具体情况来聊——我们帮你把每一个环
节理清楚、把胜算最大化。

下一步:让苏总帮你把赴美签证这件事,准备到位

· 签证辅导/疑难咨询:  微信扫码加苏总:brianbsu
· 预约一对一咨询:  面签准备、拒签复盘、邀请与落地支持
· 更多免费工具与指南:  meiguotong.us
· 雅商顾问官网:  www.artisanbusinessgroup.com

微信 brianbsu
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