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Branchengesprach Mai 2026

Liebe Branchengesprach-Freunde

Die Inhalte in der Ubersicht
o Der Branchenspiegel 2026 ist da. Eine erste Einschatzung
o Nachfolgeregelung: Vortrage fur den AGVS AG

Der Branchenspiegel 2026 ist da

Panktlich und als Beilage der Mai-Ausgabe der AGVS Zeitschrift AUTO INSIDE
wurde auch der Figas Branchenspiegel veroffentlicht. Obwohl einige
Kennzahlen in etwa gleich blieben zum Vorjahr, sind einzelne Faktoren brisant.

&*Wenn eine Wertschépfungskette zur Wertvernichtungskette wird

Die meisten Garagen arbeiten mit mindestens drei Wertschopfungsbereichen.
Der Fahrzeugverkauf, das Ersatzteillager und die Werkstatt. Alle drei Bereiche
sollten in sich rentabel sein. Sind es jedoch in vielen Unternehmen nicht. Ein
Beispiel dazu, das aus den Kennzahlen des Branchenspiegels abgeleitet ist.
In kleinen Unternehmen betragt der DBII im Verkauf 1.7%. Ein
Fahrzeugverkaufer macht durchschnittlich 3.7 Mio Umsatz. Kleinbetriebe
arbeiten meist mit einem Verkaufer und verkaufen bis zu 160 Fz/J.

Von den 3.7 Mio Umsatz bleiben als DBIl somit noch CHF 62'900.-. Von diesem
Betrag mussen noch die Betriebskosten abgezogen werden wie z.B. die Miet-
und IT-Kosten. Bei einem Lagerumschlag von ca. 4 stehen somit regelmassig
40 Fahrzeuge in der Ausstellung. Mit welchen Mietkosten ist also zu rechnen?
Wenn es nur schon CHF 5'000.-/Monat sind, ist der DBII-Betrag aufgebraucht
und die weiteren Kosten tragen zur Wertvernichtung bei.

= Webinar zum neuen Branchenspiegel



Leider stellen wir solche Resultate gegenwartig in mehreren Unternehmen fest.
Vielen Unternehmen in der Branche geht es nicht gut. Handeln Sie und schauen
Sie sich Ihre Zahlen genau an.

Am 4. Juni von 10:00 Uhr bis 12:00 Uhr besprechen wir online den neuen
Branchenspiegel. Als Branchegesprach-Leser:in sind Sie herzlich eingeladen

dazu.

Anmeldung:

Nachfolgeregelung

Im Monat April durften Marco Feser und ich Vortrage flr den AGVS Sektion
Aargau durchfihren zu dem Thema Nachfolgeregelung. Das Interesse war sehr
gross und die nachraglichen Anfragen und Meldungen von Garagisten haben
uns positiv Uberrascht.

Gemass Wirtschaftsverbanden sehen sich in den nachsten 10 Jahren rund 50%
der Unternehmen mit einer Nachfolgeregelung konfrontiert. Und selbst bei einer
familieninternen Ubernahme wird die neutrale Begleitung dringend empfohlen.
Falls Sie bei den Vortragen nicht dabei sein konnten, geben Sie uns Bescheid.
Wir informieren Sie gerne die Inhalte und eventuelle Méglichkeiten fur lhr
Unternehmen.
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Bilanzanalysen, Kennzahlen, Nachfogeregelung; Wir sind gerne fir Sie da »/

Beste Grisse und viel Erfolg,

Beat Baumgartner (0, F, £)  Andreas P. Maier 0,F,E)  Giovanni Gatto @, ) Marco Feser (0, F, |, E)
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