
Branchengespräch Mai 2026

Liebe Branchengespräch-Freunde 

Die Inhalte in der Übersicht

Der Branchenspiegel 2026 ist da. Eine erste Einschätzung

Nachfolgeregelung: Vorträge für den AGVS AG

 Im Browser öffnen

Der Branchenspiegel 2026 ist da

Pünktlich und als Beilage der Mai-Ausgabe der AGVS Zeitschrift AUTO INSIDE

wurde auch der Figas Branchenspiegel veröffentlicht. Obwohl einige

Kennzahlen in etwa gleich blieben zum Vorjahr, sind einzelne Faktoren brisant. 

💸Wenn eine Wertschöpfungskette zur Wertvernichtungskette wird

Die meisten Garagen arbeiten mit mindestens drei Wertschöpfungsbereichen.

Der Fahrzeugverkauf, das Ersatzteillager und die Werkstatt. Alle drei Bereiche

sollten in sich rentabel sein. Sind es jedoch in vielen Unternehmen nicht. Ein

Beispiel dazu, das aus den Kennzahlen des Branchenspiegels abgeleitet ist. 

In kleinen Unternehmen beträgt der DBII im Verkauf 1.7%. Ein

Fahrzeugverkäufer macht durchschnittlich 3.7 Mio Umsatz. Kleinbetriebe

arbeiten meist mit einem Verkäufer und verkaufen bis zu 160 Fz/J. 

Von den 3.7 Mio Umsatz bleiben als DBII somit noch CHF 62'900.-. Von diesem

Betrag müssen noch die Betriebskosten abgezogen werden wie z.B. die Miet-

und IT-Kosten. Bei einem Lagerumschlag von ca. 4 stehen somit regelmässig

40 Fahrzeuge in der Ausstellung. Mit welchen Mietkosten ist also zu rechnen?

Wenn es nur schon CHF 5'000.-/Monat sind, ist der DBII-Betrag aufgebraucht

und die weiteren Kosten tragen zur Wertvernichtung bei. 

💻 Webinar zum neuen Branchenspiegel



Leider stellen wir solche Resultate gegenwärtig in mehreren Unternehmen fest.

Vielen Unternehmen in der Branche geht es nicht gut. Handeln Sie und schauen

Sie sich Ihre Zahlen genau an.

Am 4. Juni von 10:00 Uhr bis 12:00 Uhr besprechen wir online den neuen

Branchenspiegel. Als Branchegespräch-Leser:in sind Sie herzlich eingeladen

dazu.

Anmeldung:  mailto:info@eurotraining.ch?

Nachfolgeregelung

Im Monat April durften Marco Feser und ich Vorträge für den AGVS Sektion

Aargau durchführen zu dem Thema Nachfolgeregelung. Das Interesse war sehr

gross und die nachräglichen Anfragen und Meldungen von Garagisten haben

uns positiv überrascht. 

Gemäss Wirtschaftsverbänden sehen sich in den nächsten 10 Jahren rund 50%

der Unternehmen mit einer Nachfolgeregelung konfrontiert. Und selbst bei einer

familieninternen Übernahme wird die neutrale Begleitung dringend empfohlen. 

Falls Sie bei den Vorträgen nicht dabei sein konnten, geben Sie uns Bescheid.

Wir informieren Sie gerne die Inhalte und eventuelle Möglichkeiten für Ihr

Unternehmen.

mailto:info@eurotraining.ch?subject=Branchengespr%C3%A4ch%20interaktiv&body=Hallo%2C%20%0A%0AIch%20bin%20interessiert%20am%20BGinteraktiv.%20%0ABitte%20reservieren%20Sie%20f%C3%BCr%20mich%0Aam%204%20Juni%20kostenlos%20einen%20Platz%0A%0A%0ABitte%20Name%2C%20E-Mail%20Adresse%20und%20Unternehmensadresse%20angeben.%20%0A%0ADie%20Best%C3%A4tigung%20folgt%20in%20K%C3%BCrze.%20Der%20Link%20zur%20Teilnahme%20wird%202-3%20Tage%20vor%20der%20Durchf%C3%BChrung%20versendet.%20%0A%0ADanke%20und%20Gruss%2C


Bilanzanalysen, Kennzahlen, Nachfogeregelung; Wir sind gerne für Sie da 📈

 

Beste Grüsse und viel Erfolg, 

Eurotraining GmbH / Garagencoaching

Schifflände 26, 8001 Zürich

Diese E-Mail wurde an {{ contact.EMAIL }} versendet.

Du hast diese E-Mail erhalten, weil du dich für unseren Newsletter angemeldet hast.

Abbestellen


