Im Browser 6ffnen

e
e —

GARAGENCOACHING

MEHR FAHRT IM BUSINESS

Branchengesprach Oktober 2026

Liebe Branchengesprach-Freunde

Die Inhalte in der Ubersicht

o 20 Jahre Garagencoaching - Impressionen vom Jubilaum

o Mitarbeitergesprache und Entwicklung - Respektvolle Entwicklungsgesprache
fuhren will gelernt sein

o After Sales 2030: Rentabilitat gesichert?

o Der Werkstattplaner: Termin- und Kapazitatsplanung fur 2027

o Das Branchengesprach interaktiv: Aktiver Austausch, Bereichernde
Informationen

20 Jahre Eurotraining GmbH / Garagencoaching

Es war ein sehr schoner Anlass. Eine Ausfahrt in wunderbaren Oldtimern und
das gemeinsame Zusammensein zwischen nostalgischen Automobilen.
Herzlichen Dank allen Gasten, Kunden und Teilnehmenden.

Kulinarisch wurden wir von verwohnt, in
einer einzigartigen Umgebung bei

Herzlichen Dank an alle Beteiligten. Vielen Dank an dieser Stelle auch dem
Fotografen,


https://www.linkedin.com/company/maiergrill-ag/
https://www.linkedin.com/company/maiergrill-ag/
https://www.linkedin.com/company/rent-a-classic-gmbh/
https://www.linkedin.com/in/silvio-holdener/

Mitarbeitergesprache, die motivieren, Klarheit
schaffen und Entwicklung ermoglichen

Mitarbeitergesprache gehoéren zu den wichtigsten Fuhrungsaufgaben — und
gleichzeitig zu den anspruchsvollsten.

In diesem praxisorientierten Workshop lernen Sie Gesprache professionell
vorzubereiten, souveran zu fihren und auch in herausfordernden Situationen
wertschatzend, klar und I6sungsorientiert zu kommunizieren. Anhand von realen
Fallbeispielen gewinnen Sie Sicherheit und erhalten direkt umsetzbare
Werkzeuge fur lhren Fuhrungsalltag.

Am 27. und 28. Oktober im wbz Lenzburg
Investition: CHF 890.-

Am besten sofort anmelden!

Anmeldung direkt im wbz Lenzburg unter:



https://www.linkedin.com/safety/go/?url=https%3A%2F%2Flnkd%2Ein%2Feg88G2BG&urlhash=epO7&mt=cuivpT7wfHxi2HOa8sYo3t2rqUSlepkePzZf9tJQBHnYkga41o1tkGVBuEFI7__erSmBCZZmI_Mv21YIqXX3zya1__5znGgpVGBx06MjT5daISYVcXFwNJLeaA&isSdui=true

After Sales 2030- Rentabilitat gesichert?

Werkstatt, Kundendienst, Ersatzteillager, Zubehor, Garantie,
Fahrzeugaufbereitung, Reifenhotel und mehr. Nur wer den gesamten After
Sales (AS) Bereich erfolgreich orchestriert, schafft Service Excellence,
Kundenerlebnisse, Loyalitat, Effizienz und nachhaltigen Erfolg.

Funktioniert das AS-Geschaft in lhrem Unternehmen wirklich? Hier ein paar
Fragen dazu:

1. Besteht bereits ein Dienstleistungsprogramm fur BEV — Elektrofahrzeuge,
welches einen klaren Mehrwert fir Kunden und das Unternehmen darstellt?

2. AS-Entwicklung: Welche Auswirkungen haben die Verkaufszahlen der letzten
3-4 Jahre auf das After Sales Geschaft und was wird unternommen, um
eventuelle Ausfalle zu kompensieren?

3. Das Reifengeschaft als Kundenbindungsfaktor: Wie ist das Verhaltnis der
Anzahl aktiver Kundenfahrzeuge zu der Anzahl Radwechsel pro Saison?

Wir werden dieses Thema im nachsten Jahr 2027 intensiv behandeln, denn
viele Garagen kdnnen in dem Bereich ihre Stabilitat und Rendite noch
wesentlich steigern.
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Garantie, Ersatzteile und
weitere Zubehor

Einfach, robust, Ubersichtlich

Elektronische Termin und Kapazitatsplaner gibt es viele und einige davon sind
auch richtig gut. Aber je nach Unternehmen, wird ein Planungsinstrument auf
Papier gewunscht. Da ist die Auswahl sehr reduziert und wirklich gut ist nur
einer:



Der Garagencoaching Termin- und Kapazitatsplaner - Einfach, robust und
ubersichtlich.

Fir kleine Werkstatt- und Karosseriebetriebe in der Fahrzeugbranche, mit bis zu
10 Durchgangen pro Tag. Der Termin- und Kapazitatsplaner von
Garagencoaching spart Zeit, Arger und ganz viel Geld.

Er kostet CHF 150.- inkl. Porto und Verpackung (in der Schweiz) exkl. MWST
Gute Planung fur CHF 12.50/Monat

Die Produktion fur 2027 lauft. Bestelle also gleich jetzt, um Dir Dein Exemplar zu
sichern.
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{8;} Massnahmen |II Uberwachen

Absolut bereichernd — Vielen Dank (©

Der Erfahrungsaustausch zum Thema Risikomanagement war sehr aktiv. Die


mailto:info@eurotraining.ch?subject=Werkstattplaner%202027&body=Hiermit%20bestelle%20ich%20ein%20Exemplar%20Werkstattplaner%202027%20zu%20CHF%20150.-(exkl.%20MWST)%0A%0AMeine%20Rechnungsangaben%3A%20%0A%0AVersand%20an%20diese%20Adresse%3A%20%0A-%20wie%20oben%20angegeben%0A-%20andere...%0A%0A

Teilnehmenden erzahlten von unerwarteten Vorfallen, die alle Unternehmen
treffen kbnnen.

Die nachsten ,Branchengesprach interaktiv® finden statt am:
Do. 5. November: Qualitat im Garage-Unternehmen

Do. 3. Dezember: Forecast 2027: Markt, Unternehmens und
Abteilungsbudgets, Ziele fur Mitarbeitende und mehr...

Das Branchegesprach interaktiv: Ein Thema, viel Know-How.
Erfahrungsaustausch mit Wissensgewinn und praxisorientierten
Anwendungsmoglichkeiten.

Jetzt anmelden:

Immer am ersten Donnerstag im Monat

Zwei Stunden online, von 10:00 Uhr bis 12:00 Uhr.

/" Ein Kernthema, Hintergrundinformationen, Diskussionen,
Erfahrungsaustausch und Losungsansatze.

¢ Profitiere fir Dein Unternehmen.

¢ Einzelsession CHF 60.- (exkl. MWST)

MEHR FAHRT IM BUSINESS - wir sind fir Sie da

Beste Grisse und viel Erfolg,

Beat Baumgartner (0, F, £)  Andreas P. Maier (0,F,£)  Giovanni Gatto (, I) Marco Feser (0, F, |, E)
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Eurotraining GmbH / Garagencoaching

Schifflande 26, 8001 Zurich

Diese E-Mail wurde an {{ contact. EMAIL }} versendet.


mailto:info@eurotraining.ch?subject=Branchengespr%C3%A4ch%20interaktiv&body=Hiermit%20melde%20ich%20mich%20an

Du hast diese E-Mail erhalten, weil du dich flr unseren Newsletter angemeldet hast.

Abbestellen



