CORAIL PAY

Lavenir de la Fintech et de linclusion financiere en République
Démocratique du Congo.

LEVEE DE FONDS : 200 000 $ POUR 20% EQUITY



' Un Marché en Pleine Explosion

~ 23,1 Millions dutilisateurs Mobile Money actifs en RDC
(2024).

€& Croissance fulgurante de +27% par rapport a l'année
précédente.

Hb La capitale, Kinshasa, génére 3 elle seule plus de 23M$

de revenus mensuels.

A Besoin critique : Le marché souffre d'un manque
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d'interopérabilité et d'absence totale doutils

professionnels pour les marchands.




' Les Défis de 'Economie Actuelle

>

Frais Excessifs

Les transferts cross-border et
nationaux coltent souvent
entre 5% et 10%, pénalisant
lourdement les familles et

freinant léconomie locale.
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Tontines a Risque

80% de Iépargne
communautaire (tontines) est
gérée en cash informel, sans
aucune sécurité ni génération
d'historique bancaire
exploitable.
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Informalité Totale

Les petits commercgants
manquent doutils pour
formaliser leur business, suivre
leurs ventes et accéder au

crédit bancaire traditionnel.



La Super-App Corail

Une plateforme unifiée qui combine banque,
épargne, crédit et gestion professionnelle.

& 25 Modules Préts : Architecture modulaire déja
développée et testée, préte pour un déploiement

massif immédiat.

M Biométrie Native : Identifiant IUC et sécurisation
des transactions par empreinte faciale (anti-fraude
G2P).

2 Scalabilité Cloud : Infrastructure robuste capable
de gérer des millions de transactions simultanées

sur le continent.
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' Digitaliser la Confiance : La Tontine

Automatisation & Securité

L) Zéro Cash: Flux directs via portefeuilles mobiles,

Nous transformons [épargne traditionnelle en un e .
éliminant le risque de vol ou de perte.

instrument financier moderne. Lalgorithme calcule

la distribution optimale et sécurise les fonds. A Transparence Totale : Notifications App en temps réel

e . pour chaque membre du cycle.

RTotal = Y (C;, % ftech ) |22 Création d'Historique : Les données d'épargne
1=1 régulieres alimentent [éligibilité au crédit futur.
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Modele de redistribution sécurisée



| Caisse Enregistreuse : Vers le Formel

L'outil de transition économique

Notre caisse numérique (TaaS) permet aux
commercants de l'informel de :

@ Gérer les ventes et les stocks en temps réel depuis un

smartphone.

B, Générer des preuves de revenus "bancables” et

certifiées.

il Faciliter la déclaration fiscale (intégration passerelle
CNSS).

B1 Sortir de linformel sans complexité administrative

lourde.



' Crédit en Croissance : Scoring Intelligent

L historique de la caisse enregistreuse et de la tontine alimente notre modele exclusif. Nous

évaluons la solvabilité sur le ratio Dépenses / Epargne :
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Profil Premium

Ratio 75/ 25

75% Dépenses / 25% Epargne.

Forte capacité dépargne.
Eligible aux crédits de
croissance majeurs (expansion
de stock, équipement) avec les

meilleurs taux d'intérét.
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Profil Standard
Ratio 80 / 20

80% Dépenses / 20% Epargne.

Equilibre financier sain. Eligible
au crédit de fonds de
roulement classique pour
maintenir et sécuriser lactivité

quotidienne.
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Profil Restreint

Ratio90 /10

90% Dépenses / 10% Epargne.

Marge de manceuvre faible.
Acces limité a des micro-
crédits de nécessité
immeédiate, assortis dun
accompagnement pour

stimuler [épargne.
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' Benchmark & Positionnement Stratégique

Fonctionnalité

Transferts Cross-
border

Tontines Digitales

Gestion Pro (Caisse)

Aide Sociale &
Biométrie

Mobile Money (M-
Pesa)

Limités ou coUlteux

Inexistant

Limité (Merchant Pay)

Basique (SIM)

Banques
Classiques

Lents (SWIFT) et
chers

Inexistant

Complexe / Chére

Inaccessible a la
masse

Instantanés a frais réduits (1.5% -
3.5%)

Gestion et sécurisation

automatisée

Native, Data-driven & Gratuite

ldentifiant IUC (Sécurité G2P)



' Modéle de Revenus Elargi & Rentabilité

Commissions Transferts P2P & Cross-border (40%)
Intéréts Crédit & Scoring (20%)
Abonnements SaaS (Caisse / Fiscale) (20%)

Micro-Assurance & Bill Pay (10%)

Contrats B2G (Aides sociales Etat) (10%)

Objectif : .2M$ de revenus bruts en Année 1(Base projetée : 100k utilisateurs actifs).



' L'Offre d'Investissement

INVESTISSEMENT RECHERCHE

200000 $

POUR 20% EQUITY

Utilisation des Fonds

! 40% Marketing & Acquisition : Campagnes
TV/Digital et déploiement d'agents terrain pour

équiper les marchands.

== 30% Expansion Réseau : Déploiement massif
des points de retrait/dépbt.

il 20% Conformité & Licences : Agréments
BCC, micro-finance et courtage en assurance.

“4%# 10% Technologie & Opérations : Calibration
finale de l'algorithme de Credit Scoring et
intégration API facturiers.



Prét a transformer la RDC ?

Construisons écosysteme financier de demain.

4 contact@corailpay.cd

W +243 XXX XXX XXX

Q@ Kinshasa | Lubumbashi| Goma
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