P L4 FK GROWTH

MAXTEAM GMBH

80.000 €
Mehrumsatz

aus einer eingigen
Kampagne.

Maxteam vereinbart flir B2B-Firmen Gesprache mit
Entscheidern und wird nur bei Erfolg bezahlt. Fir die
eigene Kundengewinnung haben wir mit dem Two-
Phasing-Framework eine Validierungskampagne
aufgebaut. Sie lauft bis heute und hat 80.000 €
Mehrumsatz gebracht.

x12 215 29 €

ROAS Leads pro Lead

KERNAUSSAGE

CASE STUDY

Maxteam GmbH
Inhaber

6.229 €

Werbebudget

Eine Kampagne. Jwei Angeigen. 214 von

215 Leads.

Es ist die erste Validierungskampagne. Sie lauft bis heute.
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#€ FK GROWTH Case Study Maxteam

AUSGANGSLAGE

Termine fiir andere, Iiunden fiir sich selbst.

Maxteam bucht fir B2B-Unternehmen Gesprache mit Geschaftsfiihrern und Vertriebsleitern.
Bezahlt wird nur bei Erfolg. Neue Kunden fiir das eigene Geschaft sollten planbar Giber Meta
Ads kommen.

ZIELGRUPPE ANGEBOT MODELL
Geschaftsfiihrer und 6 bis 9 Gesprache mit Bezahlung nur bei Erfolg
Vertriebsleiter im B2B Entscheidern pro Woche

VORGEHEN

Erst validieren, dann laufen lassen.

So sind wir mit dem Two-Phasing-Framework vorgegangen. Erst das Angebot, dann das
System, dann skalieren.

PHASE 1 - OFFER Ein Versprechen, das man sofort versteht

vor dem Start . . R
v 6 bis 9 Gesprache pro Woche, kontinuierlich

v Oder du zahlst keinen Cent
v Klar fur IT, Software und B2B-Tech

PHASE 2 - SYSTEM Instant Formular mit Filterfragen

vor dem Start . . .
v Leads direkt in Meta, ohne Landingpage

v Frage: Wie gewinnt ihr aktuell neue Kunden?

v Filter gegen Anfragen ohne Budget

VALIDIERUNG - META ADS 215 Leads und 80.000 € Mehrumsatz

seit Mai . . . .
+ Vier Bildanzeigen im Test

v Zwei Gewinner bringen 214 Leads
v Die Kampagne lauft bis heute
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€ FK GROWTH

ERGEBNIS

Case Study Maxteam

80.000 € aus 6.229 € Werbebudgel.

Alle Zahlen kommen aus einer einzigen Kampagne. 215 Leads zu im Schnitt 29 €. Daraus sind
bisher 80.000 € Mehrumsatz entstanden. Das ist ein ROAS von Uber x12.

DAS ERGEBNIS

80.000€

Mehrumsatz

6.229 € x12

Werbebudget ROAS

6-9 neue Gespriache
mit B2B-Entscheidern pro

Woche -kontinuierlich

oder du zahist keinen Cent.

FUR AGENTUREN, BERATER, COACHES UND DIENSTLEISTER

eine Kampagne

1

Kampagne

DIE LEADS

215 Leads

Zu 29 € pro Lead

Bildanzeigen und Instant Formular

158 56

zZweite Anzeige

32.755

Gewinner- Reichweite

Anzeige

DIE GEWINNER-ANZEIGE

Eine Bildanzeige mit einem klaren Versprechen. Sie hat
158 der 215 Leads gebracht.

158

Leads

20K Mehrumsatz

in 30 Tagen.
Oder du zahlst nicht.

Wir entwickeln mit dir ein Angebot, das deine Zielgruppe

30 € 4.795 €

pro Lead Werbebudget

Kostenloses
Erstgesprach

anzieht, und ein System, das dir planbar Termine bringt.

Schriftlich garantiert.

info@fkgrowth.de
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