P L4 FK GROWTH

PROSCALE SOLUTIONS GMBH - AUGSBURG

Uber100.000 €
netto Mehrumsatz

aus rund 4.000 €
Werbebudget.

ProScale digitalisiert den Vertrieb von

Immobilienmaklern. Friher hat das Unternehmen 100 bis
300 € fur einen einzigen Lead bezahlt. Mit dem Two-
Phasing-Framework kam der erste Auftrag tber

10.000 € schon nach 16 Tagen. Nach drei Monaten lag
der Mehrumsatz bei uber 100.000 €.

x24 16 Tage 153

CASE STUDY

Alexander Hirsch
Geschéaftsfiihrer = Fu® sov

PROSCALE

27 €

ROAS in den ersten bis zum ersten Leads in den ersten pro Lead, vorher 100
drei Monaten Auftrag Gber drei Monaten bis 300 €
10.000 €

LIch bin echt begeistert soweit! Allein dieser Stand
ist schon Hammer! Richtig gute Arbeit, Fabio.

Alexander Hirsch in Slack, drei Tage nach dem Start der Ads

fkgrowth.de
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€ FK GROWTH

AUSGANGSLAGE

Case Study ProScale Solutions

Gutes Angebot, icure Leads.

ProScale verkauft Immobilienmaklern ein Paket aus Workshop, CRM und Leads, mit Garantie.
Das Angebot kam an. Neue Kunden zu gewinnen war aber teuer.

.Bisher waren wir bei Preisen von 100 bis 300 € pro Lead.” nexander Hirsch

VORHER

100 bis 300 €

pro Lead

VORGEHEN

MIT FK GROWTH

— 27€

pro Lead in den ersten drei Monaten

Erst validieren, dann skalieren.

PHASE 1 - VALIDIERUNG
Tag 1 bis 20
Tag 16: erster Auftrag liber 10.000 €

PHASE 2 - NEUE ANZEIGEN
Tag 21 bis Monat 3

Nach drei Monaten: liber 100.000 €
netto Mehrumsatz aus rund 4.000 €
Werbebudget

SKALIERUNG - VIDEO
ab Monat 4

332 Leads iiber die ganze
Zusammenarbeit

fkgrowth.de

Angebot und Garantie gescharft
Funnel mit Instant Formular gebaut
Testkampagne mit rund 20 € am Tag

Aus den ersten 6 Leads wurden 4 Termine

Anzeigen mit Fotos der beiden Griinder
Budget in kleinen Schritten erhoht

Tag 37: zwei Auftrage uber 15.000 € und
20.000 £, beide Uber dieselbe Anzeige

Sechs Video-Anzeigen gestartet
Budget auf bis zu 120 € am Tag erhoht

179 weitere Leads
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€ FK GROWTH

BELEGE

Case Study ProScale Solutions

Direkt aus dem K unden-Channel.

Echte Nachrichten aus Slack und das Werbekonto. Namen der Endkunden geschwarzt.

Tag 16 - Erster Auftrag uber 10.000 €

ﬁ‘ Hans 15.Jan. um 13:26 Uhr
& 1. Close- 10K

4 Antworten

%5 Fabio 15.Jan. um 13:32 Uhr
Y

Gliickwunsch @ ‘

Mit 340€ brutto Adspent, direkt ein closing im Wert von 10K ist eine Ansage ?\1 !

Und das ist die ersten Kampagne (Testing).
ROAS von iiber 29 -,,f), sehr stark ! (bearbeitet)

ﬁ‘ Hans 15.Jan. um 13:32 Uhr
I& kann noch mehr werden. ABER FABIO... DANKE DIR MANN

#Z1 $1 1 @

’ Fabio 15.Jan.um 13:33 Uhr

P

252 Sehr gerne mein Bester - dafir seit ihr ja hier A

Da holen wir noch deutlich mehr raus, vorallem wenn wir in den richtigen Launch mit Video Ads kommen ;?’

Die ersten drei Monate - 4.089,95 € Werbebudget - 153 Leads

Tag 37 - Auftrag Uber 15.000 €

ﬁ‘ Hans vor 12 Minuten
3. Close - 15K
(3K Anzahlung)

1. Gesprach am Telefon - Zoom Call - Close
Hi F1 @

Tag 37 - Auftrag tiber 20.000 €

ﬁ‘ Hans Heute um 14:04 Uhr
& 4. Close - 20K - BESTATIGT

Vertrag wurde besprochen und versendet.
(Erfolgsabhangige Vergiitung) (bearbeitet
B P11 &

fkgrowth.de

Tag 51 Nachster Auftrag

@ Hans Gestern um 13:33 Uhr
Close - - 3.000.- EUR

Partnerschaftsmodell - zzgl. 10% Erfolgsbeteiligung nach verkauf einer Inmobilie
2 Antworten

Fabio Gerade jetzt
2%2 Mega;)) Gliickwunsch

|

LIch sehe nicht den Grund, das mit dir zu
beenden, Fabio! Ich danke dir von ganzem
Herzen!*

Hans-Jlrgen Teibrich, Geschaftsfiihrer, an Tag 37
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#€ FK GROWTH Case Study ProScale Solutions

DAS ERGEBNIS

Uber100.000 € aus ruiid .£1.000 €
Werbebudget.

In den ersten drei Monaten liefen Bildanzeigen. Aus 4.090 € Werbebudget und 153 Leads
wurden uber 100.000 € netto Mehrumsatz. Danach haben wir mit Video-Anzeigen weiter
skaliert. Abschlusse aus dieser Phase wurden nicht mehr erfasst und sind in den 100.000 €
nicht enthalten.

ERSTE DREI MONATE GANZE ZUSAMMENARBEIT
Bildanzeigen Bild- und Video-Anzeigen

o0

uber100.000 € 332Leads

netto Mehrumsatz tber Meta Ads

4.090€ 153 x24 12.528 € 38¢€ 179
Werbebudget Leads ROAS Werbebudget  pro Lead Leads ab

Monat 4

Alle Kampagnen der Zusammenarbeit - 12.527,89 € - 332 Leads

FUR AGENTUREN, BERATER, COACHES UND DIENSTLEISTER

20K Mehrumsatz
in 30 Tagen.
Oder du zahlist nicht.

Wir entwickeln mit dir ein Angebot, das deine Zielgruppe
anzieht, und ein System, das dir planbar Termine bringt.
Schriftlich garantiert.

Kostenloses
Erstgesprach

fkgrowth.de
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