P L ¢ FK GROWTH CASE STUDY

MARKET MENTOR HUB GMBH - MMH.CAPITAL

4384 Leads
mit System
zu rund 42 € pro Lead.

Emilio bietet mit Market Mentor Hub ein Trading-
Coaching an. Vorher hat er mit Agenturen gearbeitet,
die wenige und oft unpassende Leads gebracht haben.
Mit dem Two-Phasing-Framework lauft heute ein
System, das jeden Monat planbar Leads liefert. Seit Juli
sind es uber 70 im Monat.

Emilio
Market Mentor Hub GmbH

484 42 € uber 70 20.260 €

Leads seit Januar pro Lead im Schnitt Leads pro Monat Werbebudget
seit Juli

KERNAUSSAGE

Kein Strohfeuer. Seit Fuli jeden Monat iiber 70
Leads zu 41 bis 44 €.

Emilio arbeitet bis heute mit uns.
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AUSGANGSLAGE

Agenturen, aber keine guten Leads.

Vor FK Growth hat Emilio mit mehreren Agenturen gearbeitet. Die Leads waren oft unqualifiziert.
Manche Agenturen haben kaum Leads gebracht, und die wenigen haben nicht gepasst.

ANGEBOT VORHER ZIEL

Trading-Coaching mit wenige und jeden Monat planbar

Garantie unqualifizierte Leads passende Leads
VORGEHEN

Erst validieren, dann dauerhaft laufen.

So sind wir mit dem Two-Phasing-Framework vorgegangen. Erst das Angebot, dann das
System, dann skalieren.

PHASE 1 - VALIDIERUNG 48 Leads zu rund 30 €

Januar und Februar . -
v Zwei Validierungsrunden

v 45 Leads in der zweiten Runde
v Bestwert: 29 € pro Lead

Plneisis oo el G BT 147 Leads aus einer Video-Kampagne

Marz bis Juni . i .
v Video-Anzeigen mit mehr Budget

v Bildanzeigen zur Uberbriickung
v Rund 41 € pro Lead

DAUERBETRIEB 242 Leads, jeden Monat liber 70

seit Ende Juni . .
v Sechs neue Video-Anzeigen

v Rund 3.100 € Budget im Monat
v 41 bis 44 € pro Lead
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ERGEBNIS

Konstant s/ali zufillig.

Uber die ganze Zusammenarbeit kamen 484 Leads fiir 20.260 € Werbebudget. Das sind im
Schnitt 42 € pro Lead. Seit Juli lauft das System stabil mit Gber 70 Leads in jedem Monat.

GANZE ZUSAMMENARBEIT seit Januar SEIT JULI Dauerbetrieb

fur 20.260 € Werbebudget in drei Monaten

42 € 8 10 43 € 9.371€ tuiber 70

pro Lead Kampagnen Monate mit pro Lead Werbebudget Leads im Monat
Leads

LEADS PRO MONAT

Dauerbetrieb seit Juli

60 62
38 42 41
7
NET Feb Mar Apr Mai Jun Jul Aug Sep
34 € 27 € 40 € 39€ 59 € 39€ M€ 44 € 44 €

Januar ab Mitte des Monats. Oktober lduft noch, bisher 16 Leads. Darunter: Kosten pro Lead im jeweiligen Monat.

FUR AGENTUREN, BERATER, COACHES UND DIENSTLEISTER

20K Mehrumsatz
in 30 Tagen.

Oder du zahlst nicht.

Wir entwickeln mit dir ein Angebot, das deine Zielgruppe
anzieht, und ein System, das dir planbar Termine bringt.
Schriftlich garantiert.

Kostenloses
Erstgespréach

fkgrowth.de
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