P L ¢ FK GROWTH CASE STUDY

ALLIANZ FIRMENFACHAGENTUR

Von uiber 100 €
auf 40 € pro Lead

in 60 Tagen.

Die Allianz Firmenfachagentur berat zu Finanzen und
Versicherungen. Vorher kostete ein Lead im Schnitt
uber 100 €. Mit dem Two-Phasing-Framework lag der
Preis nach 60 Tagen konstant bei 40 €.

e

Allianz Firmenfachagentur
Finanz- und Versicherungsberater

60 % 40 € 60 Tage

glinstigere Leads pro Lead, vorher liber 100 € bis zum Ergebnis

»Durch die Implementierung des Two-Phasing-Systems
konnte ich meinen durchschnittlichen Leadpreis von iiber
100 € auf konstante 40 € senken.”

Finanz- und Versicherungsberater, Allianz Firmenfachagentur
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AUSGANGSLAGE

Uber100 € fiir cinen Lead.

Vor der Zusammenarbeit lag der durchschnittliche Leadpreis bei tber 100 €. Nach 60 Tagen mit
dem Two-Phasing-Framework waren es konstant 40 €. Das ist weniger als die Halfte.

VORHER MIT FK GROWTH ZEITRAUM
uiber 100 € - 40€ 60 Tage
pro Lead pro Lead, konstant

VORGEHEN

Erstdas Angebot, dann das System.

So arbeiten wir mit dem Two-Phasing-Framework. Schritt flr Schritt und transparent.

STRATEGIE PHASE 1 - OFFER
Screening und Audit Ein Angebot, das anzieht
Wir analysieren Angebot, Markt und Zielgruppe. Das Angebot wird so gescharft, dass die

Zielgruppe es haben will.

PHASE 2 - SYSTEM META ADS

Funnel und Automatisierung Anzeigen, Tracking, Skalierung

Ein System, das rund um die Uhr lauft und Die Anzeigen gehen live. Wir messen alles und
Anfragen bringt. skalieren, was funktioniert.

FUR AGENTUREN, BERATER, COACHES UND DIENSTLEISTER

20K Mehrumsatz
in 30 Tagen.
Oder du zahlst nicht.

Wir entwickeln mit dir ein Angebot, das deine Zielgruppe

Kostenloses
Erstgespréach

anzieht, und ein System, das dir planbar Termine bringt.

I . fkgrowth.de
Schriftlich garantiert.
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